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Minimalne progi kapitalowe dla Klientow Private Banking
kwiecien 2007

Private banking to bankowo$¢ dla najbogatszych i najbardziej wymagajacych Klientow, to
indywidualne, partnerskie dobieranie produktow a nie natrgtna akwizycja. To wspolpraca na lata,
wymagajaca zaufania zarowno od Banku jak i1 od Klienta.

Jakie wigc wymagania stawiaja Swiatowe banki swym klientom, chcacym korzysta¢ z ustug private
bankingu? Dla przyktadu Credit Suisse podejmie si¢ zarzadzania aktywami (Asset Management) o
wartosci co najmniej 500 tys. CHF. Dla klientéw z najwigkszymi wymaganiami dolny proég wynosi
5 mln CHF. Inny $wiatowy bank - brytyjski HSBC $wiadczy ustugi zarzadzania bogactwem
(Wealth Management) po zainwestowaniu kwoty miliona funtéw brytyjskich. Bank Merill Lynch
Global Private Client przyjmie do grona swych klientow jedynie osoby zamierzajace zainwestowaé
co najmniej 3 mln dolaréw. Swiatowy potentat UBS zada natomiast zainwestowania 500 tys. euro.
Aby zosta¢ klientem Barclays Private Bank nalezy posiada¢ co najmniej 500 tys. funtéw
brytyjskich. To tylko wybrane oferty. Usredniajac rynek mozna przyjaé, ze standardowym
minimalnym $wiatowym poziomem aktywow umozliwiajacym objgcie ustuga private banking jest
rownowartos¢ 1 mln. USD.

A jakie w Polsce sa kryteria, ktore daja dostgp do private banking? Podstawe stanowi wielko$¢
aktywow, zarzadzanych przez bank lub spotki jego grupie kapitalowej (np. w Funduszach
Inwestycyjnych). Zwykle alternatywnym kryterium jest wysokos¢ regularnych comiesi¢cznych
wpltywow na rachunek. Dodatkowo w wigkszo$ci bankow istnieja specjalne kryteria umozliwiajace
objecie ustuga innych klientow, na przyktad oséb o wysokiej pozycji spoteczno-zawodowej czy tez
Menedzeréw duzych firm.

Jak juz wspomniano $wiatowym minimum jest 1 mln. USD. W Polsce, Zeby mowi¢ o prawdziwym
private banking nalezatoby "ustawic¢" prog na 400-500 tys. Byloby to jednak krzywdzace dla kilku
instytucji, ktore celowo nie "domkngly" jeszcze ostatecznie furtki. Jako absolutnie podstawowy
powinnismy przyja¢ 200 tys. zt - dopiero wtedy mozna dana ustuge nazywac private banking.
Kwota ta wydaje si¢ by¢ dosy¢ atrakcyjna 1 umozliwiajaca skorzystanie z ustug private banking w
miar¢ szerokiemu gronu Klientow.

W odniesieniu do wielu bankéw, mozna zaobserwowac zanizanie poziomu wejscia. Czgsto robia to
one by poprawi¢ swoje statystyki lub podnie$¢ prestiz ushugi, ktora tylko z nazwy jest "private
banking", a ktéra tak naprawde adresowana jest do nizszego segmentu. Analizujac polskie kryteria
kwalifikacji, musimy rowniez uwzglednia¢ specyfike lokalnego rynku - niewielu jest tak naprawde
Klientow legitymujacych si¢ aktywami powyzej 1 min. USD. Jest to chyba najwazniejsza
przyczyna obnizonego progu wej$cia. Nie mozna tez zapominaé, ze polscy Klienci maja duzo
wigkszy potencjal od swych zachodnich kolegdéw, ktorych majatki sa czgsto dorobkiem pokolen.
Banki zwracaja tez uwage na potencjal klientow. Dla przyktadu usluga moga by¢ objete osoby,
ktore posiadaja liczne nieruchomosci, ruchomosci czy udziaty w firmach - te nieptynne czasowo
aktywa moga bardzo szybko trafi¢ do banku w postaci gotowki.

Oczywiscie ustugi Private Banking nie sa jednorodne dla wszystkich Klientoéw. Samo ujednolicenie
oferty dla tej elitarnej grupy bytoby chyba dla nich niekorzystne. Dlatego cz¢§¢ bankow dokonuje
dodatkowej segmentacji Klientow private banking. W Banku BPH funkcjonuja dwa typy ustug -
standardowy Private Banking - dla Klientéw z aktywami od 200 tys. zi i Private Banking &
Investment - dla Klientéw z aktywami od 500 tys. zt. Takze Citibank Handlowy stosuje podziat -
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tam prog wejscia ustawiono dosy¢ nisko - na poziomie 200 tysigcy ztotych, lecz dopiero klientom,
ktorzy powierza bankowi 1,5 min. zt proponuje si¢ obstuge w Centrum Inwestycyjnym i
zindywidualizowane zarzadzanie majatkiem. Podstawowy pakiet produktow moze by¢ taki sam dla
wszystkich Klientdéw, istotne jest by opiekun dobrze dobrat je do Klienta. Jednak tak naprawdg
dopiero kwoty powyzej kilku milionow zlotych pozwalaja na budowg indywidualnych strategii
inwestowania, jak na przyklad w Raiffeisen Banku Polska gdzie osobiste strategie inwestycyjne
budowane sa tylko dla tych, ktorzy powierza bankowi przynajmniej 10 mln. zt..

Minimalne progi wejscia oraz wysoko$¢ comiesigcznych wptywéw w przyktadowych Polskich

bankach oferujacych Private Banking przedstawia ponizsza tabela:

Bank

Nazwa programu / nazwa
rachunku podstawowego

Kryterium kwalifikacji

Raiffeisen Bank Polska SA

- Raiffeisen Club,

- Konto osobiste lub konto
lokacyjne

wplywy na rachunek -10.000 zt
lub aktywa w wys. 200.000 zt

Bankowosci Prywatnej
- Konto VIP

KREDYT BANK SA - Private Banking aktywa w wys. 250.000 z1,
- Ekstrakonto - ELITA - wplywy na rachunek
10.000 zt
Bank BPH SA - Program Private Banking wplywy na rachunek - 20.000 zt
- Konto Private Banking lub aktywa w wys. 300.000 zt
- Program Private Banking & aktywa w wysokosci 500.000 zt
Investment
- Konto Private Banking
PKO Bank Polski SA - Program Bankowo$ci Prywatnej | wplywy na rachunek - 10.000 zt
PLATINIUM lub aktywa w wys. 500.000 zt
- Rachunek PLATINIUM
ING Bank Slaski SA - Private Banking - w ramach |aktywa w wysokosci 400.000 zt

BANK PEKAO SA

- Private Banking,

- Eurokonto Prestiz

aktywa w wys. 500.000 zt

BRE BANK SA

- Private Banking

- rachunek a'vista lub rachunek
GOLD

aktywa w wys. 500.000 zt

Bank Millennium SA

- Millennium Prestige

- Konto Osobiste Prestige

wplywy na rachunek - 12.000 zt
lub aktywa w wys. 100.000 zt

FORTIS BANK POLSKA SA

- Pakiet Platynowy
- Rachunek Platynowy

aktywa w wys. 500.000 zt




Bank Nazwa programu / nazwa Kryterium kwalifikacji
rachunku podstawowego

Bank Handlowy SA - CITI Gold Zarzadzanie aktywa w wys. 200.000 zt
Majatkiem (wealth management)

- Konto Osobiste CitiGold

Deutsche Bank PBC SA - Pakiet Status wplywy na rachunek 20.000 zt lub
kt . 500.000 zt.
- konto DB Fokus AEyWaWWYS “

Progi wejscia w Polsce jeszcze odbiegaja od §wiatowych standardow, oferta produktowa jednak juz
nie odstaje od elity. Nalezy jednak mie¢ nadziejg, ze w perspektywie najblizszych lat polscy Klienci
dogonia §wiat co spowoduje, ze i kryteria przynaleznosci do private banking beda zunifikowane.

Zastrzezenia:

Autor niniejszego artykutu nie ponosi zadnej odpowiedzialnosci za decyzje podjgte na podstawie
lektury artykulu. Wszystkie zawarte w artykule dane maja jedynie charakter informacyjny i nie
moga by¢ przedmiotem jakiejkolwiek odpowiedzialno$ci autora artykulu. Wykorzystanie artykutu
lub jego czgsci moze sig¢ odby¢ za zgoda autora poprzez serwis www.privatebanking.pl .

Wigcej artykulow z zakresu Bankowosci Prywatnej / Private Banking / Wealth
Management w serwisie internetowym www.privatebanking.pl.
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